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Unternehmensangebot  2010

Rechtsform:   GmbH

Firmensitz:  Baden-Württemberg
    
Inhalt:  Einrichtungshaus / Vollsortimenter mit der Spezialität 

Massivholzmöbel. Qualitativ hochwertige und beratungsintensive 
Produkte. Schlafen-, Wohnen-, Essen-, Arbeiten-, Spielen-, 

Produkte:  Top-Hersteller-Marken, internationaler Einkauf.

Umsatz:  ca. € 1,5-2,0 Mio. netto, mit Entwicklung und Ausbau des 
Angebotskonzeptes/Warengruppen bestehen sehr gute Chancen für 
eine Ausweitung. Standortanalyse/ Kaufkraft/Wettbewerb liegt vor.

 
Ertrag:  In den letzten Jahren wurden GF Gehälter, Kapitaldienst und Erträge 

erwirtschaftet. Sehr gute Bonität.
 
Basics:  7 Mitarbeiter, gute Altersstruktur, hervorragend ausgebildet und 

hoch qualifiziert. Selbständig agierendes Verkaufsteam. 1850 QM 
Ausstellungsfläche und 350  QM Lagerfläche. Eigene Logistik für 
Lieferung und Montage. Genügend eigene Parkplätze.

  Hohe Frequenz.

Kunden:  3000, mit sehr hoher Bindungsquote! Großes Einzugsgebiet.
 
Status Quo:  Investitionsbedarf ist nicht vorhanden, da das gesamte 

Unternehmen perfekt und zeitgemäß ausgestattet ist. Repräsentative 
Ausstellungsräume, aktueller Warenbestand

   
  Die Verkaufsabsicht erfolgt ausschließlich aus 

Altersgründen.  
Kaufpreis-  
vorstellung: 700.000 VHB, ohne Immobilie 

(Auf Wunsch auch mit Immobilie).
Bei der Finanzierung können wir durch gute Kontakte zu regionalen 
Banken unterstützen.

Aufgrund der spezifischen Anforderungen im Bereich Möbeleinzelhandel 
empfiehlt sich eine Branchenerfahrung.

Kontakt:             
 Wilfried Schönfeld , Moves Organisations GbR ,Möbel Akademie   0170- 855 92 22
 Nils Koerber, K.E.R.N und Partner, Die Nachfolgespezialisten,        0172- 427 43 14 
  


